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CONTEXTO

O Instituo Arandu esta desenhando um programa de promocgao da intensificagdo sustentavel da pecudria em
pequenos produtores de cria na regidao norte do Tocantins. Esse programa visa garantir o fornecimento de
bezerros de qualidade e origem rastreada para a empresa Caapora Agrosilvopastoril e outras que possuirem
operacgdes de recria e engorda sustentavel e de baixo carbono na regido.

O programa consiste em estruturar uma parceria de fomento a producdo de bezerros, onde o comprador
podera oferecer:

e Assisténcia técnica gratuita e empréstimo, a ser pago em bezerros, para implanta¢cdo de um méddulo
de intensificagcdo na fazenda parceira, e implantacdo gradual da identificacdo individual dos bezerros
e da reproducdo por IATF;

e Compromisso de compra de toda a producdo de bezerros dos préximos 3 anos, a preco de mercado,
com o pagamento de uma bonificacdo em troca dos direitos aos créditos de carbono a serem gerados
na fazenda pelo projeto;

e Caso houver interesse do produtor, fomentar o plantio florestal (de eucalipto e/ou paricd) em
sistema silvopastoril ou em algum pequeno talhdo.

Em contrapartida, o parceiro de cria devera assumir os seguintes compromissos:

e N3o realizar novos desmatamentos na fazenda;

e Contribuir com recursos préprios no investimento no médulo de intensificacdo, na altura de aprox.
20% do custo total, seja em horas-maquina, mao de obra ou insumos;

e Entregar bezerros em pagamento do empréstimo concedido para a implantacdo do projeto, com
cronograma a ser acordado entre as partes;

e Venda da produgdo de bezerros para o comprador, pelo prazo da parceria, com referéncia de valor
de mercado e uma bonificacdo a ser definida pela produgdo de baixo carbono;

e Entrega (venda) da producgdo de babagu para a Tobasa.

A parceria podera ser feita prioritariamente em propriedades onde tenha ocorréncia significativa de babacu,
seja feita a exploragdo ou ndao — sendo que, em sendo feita a parceria, necessariamente teria que ser feita a
exploragdo do babacgu e venda para a Tobasa, mediante a devida remuneragao.

As fazendas precisam possuir um curral e ndo podem ter producdo em dreas de desmatamento recente
(posterior a 2012).

OBIJETIVO

Nesse contexto, o Instituto Arandu realizou um levantamento com uma pequena amostra de produtores de
cria com area de 50 a 100 ha de pastagens, visando avaliar o potencial para o programa proposto, por meio
do levantamento em campo das seguintes informacgdes:
o perfil socioecondmico e histérico dos produtores na regido;
e caracteristicas gerais do seu sistema de producdo (situacdo das pastagens, lotacdo animal, taxa de
prenhez/ nascimentos/ desmama, padrdo genético praticas de reproducdo, etc.);
e modo de comercializa¢do dos bezerros (se diretamente ou via algum intermedidrio), e referéncia de
preco utilizada;
e potencial interesse em uma parceria com a Caapord, e em quais condigdes;
e existéncia e funcionamento da coleta do babacu, inclusive do ponto de vista comercial.
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ATIVIDADES REALIZADAS

Para avaliar o potencial de um programa de fomento a intensificacdo sustentdvel da pecudria de cria na
regidao norte do estado do Tocantins, foram realizadas visitas in loco e entrevistas com 8 proprietérios de

fazendas localizadas em 5 municipios da regido no periodo de 09 a 15 de novembro de 2024.

As entrevistas seguiram um roteiro pré-estabelecido a partir de um questionario elaborado com o intuito de
levantar as informacgdes necessarias descritas anteriormente. O questionario utilizado se encontra em anexo
no presente documento (anexo ) e € composto por 12 sec¢Bes: Identificacdo da fazenda; Descri¢do das areas;
Babacu; Dados gerais sobre o rebanho; Dados reprodutivos do ultimo ano; Dados reprodutivos; Descri¢cdo

das pastagens; Estrutura; Nutricdo; Comercializacdo; Parceria e Registros Fotograficos.

Posteriormente a realizacdo das entrevistas, foi elaborado o presente relatério visando compilar as

informacgdes levantadas e responder as questdes descritas no objetivo.

IDENTIFICACAO DAS PROPRIEDADES AMOSTRADAS

Tabela 1 — Identificacdo das propriedades entrevistadas
Id Nome da fazenda Municipio
1 Chdacara Trés Poderes Piraqué
2 Fazenda Laranjeira Darcindpolis
3 Fazenda Boca da Mata Darcindpolis
4 Fazenda Sitio Novo Darcindpolis
5 Chacara Santa Maria Piraqué
6 Fazenda Brejao Araguaina
7 Fazenda Califérnia Axixa do Tocantins
8 Fazenda RBM Tocantindpolis

Area de pastagem (ha)
55

100
80
40
70
80
33

130

Qtd. de vacas
24

180

120

80

70

120

105

150

Nota: a identidade dos proprietarios foi omitida deste relatério por motivo de protecdo de dados pessoais
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LOCALIZAGCAO DAS PROPRIEDADES

Figura 1 — Localizacdo das propriedades amostradas no norte do Tocantins
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PERFIL SOCIOECONOMICO E HISTORICO NA REGIAO

Os oito proprietdrios entrevistados revelam ligacdo familiar com a atividade pecuaria, com a predominancia
de propriedades herdadas. Seis dos entrevistados (1, 2, 3, 4, 6 e 8) herdaram suas propriedades, indicando a
continuidade da producgado ao longo de geragdes, destacando o produtor 7 que atua ha vinte anos na regiao
e o produtor 8 que atua desde a década de 90. Entre os entrevistados, o produtor cuja propriedade foi
herdada do av6 (2), destaca que enfrenta desafios devido a especulagdo imobilidria na regido, o que pode
levar a venda ou arrendamento caso o desempenho ndo seja otimizado. Um dos entrevistados (5) possui
trajetdria distinta, sempre atuou em fazendas, porém adquiriu sua primeira propriedade no Para, que vendeu
ha cinco anos para comprar a atual, quando mudou-se com a familia para o Tocantins.

CARACTERISTICAS GERAIS DO SISTEMA DE PRODUCAO

As propriedades entrevistadas sao todas focadas na atividade de cria. Na maioria, possuem rebanho
exclusivo de corte, exceto duas propriedades (1, 5) que também possuem vacas leiteiras. Trabalham com
lotacdo relativamente alta (entre 1,5 e 2,5 UA por hectare), com piquetes de 5 a 15 hectares.

A técnica de reprodugdo utilizada na maioria das propriedades é a monta natural sem estacdo de
monta definida, sendo que trés propriedades (2, 7, 8) ja utilizam inseminagao artificial. As taxas de natalidade
e de desmama indicadas sdao muito varidveis, com metade das propriedades com taxas abaixo ou préxima de
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50% e a outra metade entre 60 e 75%. No entanto, hd incertezas quanto a esses indicadores, pois as fazendas
ndo possuem registro sistemdtico, nem identificacao individual ou sistema de gestao de rebanho.

Todas as propriedades amostradas apresentaram significativa superlotacdo, levando a rapida
degradacao da capacidade de suporte das pastagens, sendo que em apenas uma propriedade é feita correcao
e adubacao das pastagens. Todas apresentam potencial para implantacdo de uma unidade de intensificacao.

A nutricdo empregada é o sal mineral, em alguns casos misturado com sal branco.

Em termos de infraestrutura, todas as propriedades amostradas possuem curral (o que foi um critério
para selecdo delas), e apenas trés delas (6, 7, 8) possuem tronco e balanca.

VENDA DOS BEZERROS

A venda de bezerros nas propriedades entrevistadas é majoritariamente realizada por meio de
atravessadores, sendo todos os animais comercializados por unidade. Os produtores (1, 2, 3, 4,5, 6 e 7)
relataram ndo realizar vendas diretas para frigorificos, baseando a pesquisa de preco com vizinhos, possiveis
compradores ou compradores anteriores. Apenas o produtor 8 mencionou que, em raras ocasifes, vende
diretamente para o frigorifico. Um fator interessante no didlogo é a necessidade de compradores diretos.
Todos relataram dificuldade de comercializagdo, necessitando vender a atravessadores.

PRODUCAO E COMERCIALIZACAO DE BABACU

A presenca do babacu foi constatada em todas as oito propriedades entrevistadas, mas sua utilizacdo
é limitada. Em cinco propriedades (2, 3, 4, 5 e 6), apesar da ocorréncia natural, ndo hd coleta e apenas dois
produtores afirmaram saber da possibilidade de comercializagdo para a Tobasa. Ja nas propriedades 7 e 8, a
coleta ocorre, mas de forma nao comercial pelo produtor. Na propriedade 7, parte do babacu é utilizado em
racdo e coletado por diaristas, enquanto terceiros realizam a coleta gratuita e comercializam de forma
independente, sem envolvimento do proprietario. Na propriedade 8, a coleta é feita exclusivamente por
moradores da regido, sem remunerag¢do ou envolvimento do proprietdrio na comercializagao.

INTERESSE EM PARCERIA COM A CAAPORA

Todos os entrevistados demonstraram interesse pelo empréstimo para implementar uma unidade
de producdo intensificada, a ser pago em bezerros em até trés anos, e arcar com 20% do valor do
investimento. No entanto, os produtores 4 e 5 demonstraram preocupagdo com o pagamento do
empréstimo, o primeiro por nunca ter acessado nenhum tipo de crédito e o segundo em rela¢do ao prazo de
3 anos para o pagamento (“medo do endividamento”). O produtor 7 destacou o interesse pela assisténcia
técnica, visto que ja registrou prejuizo em tentativa anterior de intensificacdo e o produtor 4 destacou que
boa parte das dreas ja precisam de reforma.

A maioria dos entrevistados demonstrou interesse na implantagdo de um sistema silvopastoril, com
excecdo de duas propriedades (6, 7) que ja tém uma grande quantidade de arvores e/ou pés de babacu
adultos nas pastagens.

Em relagdo a parceria para comercializagado, todos os produtores demonstraram bastante interesse,
principalmente pela possibilidade de eliminar atravessadores e acessar mercados diretos (1, 3,6, 7 € 8). Um
produtor (4) destacou esse interesse mesmo que a parceria para a intensificagdo ndo dé certo, visto a
dificuldade em comercializar os animais. Outro produtor (5) destacou que seus bezerros sdo desvalorizados
na comercializa¢ao por nao possuir volume com lotes em torno de 15 animais.

Nenhum dos produtores possui visao clara sobre um balizador de pre¢o do bezerro, mas no geral
apontam para o valor médio da regido ou de algum boletim confidvel. Também ndo apontam a pretensdo de
desmatar nos proximos anos e de um modo geral desconhecem crédito de carbono.
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ANEXO | — QUESTIONARIO PARA SELECAO DE PROPRIEDADES PARCEIRAS CAAPORA

Nome da fazenda:

Nome do Produtor:

CPF:

Data da visita:

Nome do responsavel pela visita:
Localizagao:

Numero do CAR:

Ha quanto tempo produz no Tocantins (descritivo)?

1. Descrigao das areas
1.1.  Area Total (ha):
1.2.  Area de pastagem (ha):
1.3.  Area de capineira (ha):
1.4. Acudes e represas (quantidade):
1.5. Reservatorios:
1.6. Pogo artesiano:
1.7. APP preservada:
1.8. Area nativa (ha):

1.9. Qual a drea desmatada apds 20127?

2. Babagu

2.1. Presenca do Babagu:
2.1.1.Na area nativa?
2.1.2.Na pastagem?

2.2. E feito a coleta do babagu?
2.2.1.( ) Sim, coleta para uso préprio;
2.2.2.( ) Sim, coleta para terceiros;
2.2.3.( ) Nao.

2.3. Caso houver coleta, qual a quantidade coletada anualmente e a finalidade?

2.4. No caso de coleta para terceiros:

2.4.1. ( ) Quem coordena a coleta?
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( ) Quem executa a coleta?
() Ha remuneracdo para o produtor? Se sim, quanto (base de célculo e valores)?
( ) Qual a remuneragdo para os coletores (caso souber)?

( ) Ndo possui uso.

3. Dados Gerais sobre rebanho

3.1.
3.2.
3.3.
3.4.
3.5.

3.6.
3.7.
3.8.

Raca predominante?

Quantidade de vacas?

Quantidade de novilhas (8 a 24 meses)?

Quantidades de bezerras?

Quantidade de reprodutores?

3.5.1.
3.5.2.

Registrados:

N3ao registrados:

Quantidade de machos desmamados (garrotes)?

Quantidade de Bezerros?

Possui vacas leiteiras ou dupla aptiddao?

4. Dados Produtivos do ultimo ano

4.1.

4.2.
4.3.
4.4.
4.5.
4.6.

Numero de nascimentos?

4.1.1.
4.1.2.

Machos:

Fémeas:

Numero de bezerros desmamados por ano?

Mortalidade (quantidade)?

Realiza pesagem na desmama?

Os animais sdo numerados?

Quantidade de animais comercializados por categoria (por ano):

4.6.1.
4.6.2.
4.6.3.
4.6.4.
4.6.5.

Bezerros?
Bezerras?
Novilhas?
Garrotes?

Vacas?

5. Dados reprodutivos
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5.1. Métodos de reproducao:
5.1.1. () Inseminacdo artificial.
5.1.2. ( ) Monta natural?
5.2. Realiza diagndstico de prenhez?
5.3. Descarta vacas vazias?
5.4. Usa esta¢do de monta?
5.5. Em caso de rebanho leiteiro aceitaria a monta ou insemina¢do com racas de corte (Nelore,

Tabapua ou Angus por exemplo)?

6. Descrigdo das pastagens
6.1. Possui quantos piquetes?
6.2. Qual o tamanho médio dos piquetes?
6.3. Qual o tamanho do maior piquete?
6.4. Qual o tamanho do menor piquete?
6.5. Quais variedades de capim possui na propriedade? Qual a variedade principal?
6.6. Possui piquetes em areas Umidas? Qual o tamanho da area?
6.7. Usa em algum momento adubacdo (formacdo, reforma ou manutencdo)?
6.8. Usa ou ja usou em algum momento a corre¢do do solo?
6.9. Descricdo da ocupagdo por ervas daninhas (analise in loco):
6.10. Descricdo da qualidade do pasto (analise in loco):
6.11. Percepcdo do tempo de permanéncia, descanso e lotacdo dos piquetes (descritivo):
6.12. Qual a textura do solo predominante?
6.13. Possui areas aptas para intensificacdo?

6.14. Tem interesse em implantar um Sistema Silvopastoril no futuro?

7. Estrutura
7.1.  Possuicurral?
7.2.  Possui estrutura de contengao no curral?
7.3.  Possui balanga?
7.4. Qual o estado de conservagdo das cercas atuais?
7.5.  Possui corredor de acesso ao curral?
7.6.  Possui cocho coberto (quantos)?

7.7. Possui estrada de acesso para carretas?
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8. Nutricao

8.1.
8.2.
8.3.

Usa sal mineral de procedéncia?
Usa racdo em alguma categoria ou época do ano?

Qual estratégia é utilizada para o periodo seco?

9. Comercializagao

9.1.
9.2.
9.3.
9.4.
9.5.
9.6.

Quem é o principal comprador?

Vende direto para o frigorifico?

Os bezerros sdo comercializados por unidade ou peso?

Onde ou com quem pesquisa o preco na hora da comercializacdo?
Caso venda o Babacu, qual o valor das ultimas comercializa¢Ges

Quem é o comprador do Babagu?

10. Parceria

10.1. Aceitaria receber um empréstimo para implantar uma unidade de producao intensificada

de aprox. 25 ha, a ser pago em bezerros em 3 anos, com assisténcia técnica gratuita por 2 anos?

10.2. Aceitaria arcar com contrapartida (em mao de obra, horas/maquina ou insumos) de 20% do

valor do investimento na unidade de producdo intensificada?

10.3. Tem interesse em parceria de comercializagdo com a CAAPORA, com possivel bonificacdo

pela origem sustentavel do bezerro?

10.4. Qual seria na sua visdo um balizador para o preco do bezerro?

10.5. Tem pretensdo de desmatar nos préximos anos?

10.6. Conhece o crédito de carbono?

11. Registros Fotograficos
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